
 

 

COBBS Industries, opgericht in 2006, verkoopt en distribueert hoogwaardige specialistische 

uitrusting voor operationele eenheden van Defensie en Politie en draagt hierdoor bij tot de 

inzetbaarheid en veiligheid van deze operationele eenheden. Zij levert daartoe onder andere 

Soldier Systems & Protection, Weapon Systems & Optics, Unmanned Systems & Sensors en C4ISR 

& Cyber. De kern van het klantenbestand bestaat dan ook uit Europese wetshandhaving en NAVO-

strijdkrachten.  

 

De uitgebreide militaire ervaring van de organisatie, geeft COBBS Industries een uniek inzicht, 

waardoor zij de operationele uitdagingen van de man op de grond en de behoefte aan zeer 

functionele oplossingen begrijpen. Dit komt tot uiting in de missie van COBBS Industries om 

oplossingen te bieden voor onmiddellijke operationele vereisten, of een stap verder te gaan om 

te innoveren met op maat gemaakte oplossingen voor kritisch succes in een steeds veranderend 

werkveld. COBBS Industries werkt namelijk continu aan het vinden en leveren van effectieve 

oplossingen om de veiligheid en gevechtscapaciteiten van haar klanten te verbeteren. Als een 

mogelijkheid niet bestaat, investeren zij en werken zij samen met haar toegewijde 

branchepartners om nieuwe oplossingen te realiseren. 

 

 

“ Je wilt absoluut bij COBBS werken als je een belangrijke schakel wil en kan zijn binnen een 

snelgroeiende organisatie in een bewogen industrie. We zoeken naar iemand die de rust kan 

bewaren en anticipeert op de mogelijkheden om het team te ondersteunen en sterker te maken. 

Ieder draagt het hart hoog voor de organisatie. We zijn dan ook op zoek naar iemand die ons 

hechte team komt versterken en proactief bijdraagt aan het succes van COBBS Industries.” – CEO 

COBBS 

Medewerker Marketing & Sales Support 
die de spin in het web is en de collega’s optimaal ondersteunt 

https://cobbsindustries.com/


 

Wat ga je doen als medewerker Marketing & Sales Support? 
Als medewerker Marketing & Sales Support ben je de spin in het web van de marketing & sales 

organisatie, ontzorg je de marketing- en accountmanagers in hun administratieve taken en 

ondersteun je verschillende projecten. De dagelijkse werkzaamheden zijn zeer gevarieerd en 

bestaan bijvoorbeeld uit het opmaken van offertes en verkooporders, de uitvoer van de 

marketing agenda, de planning en organisatie van marketing activiteiten en het aansturen van 

externe partners.  

 

Je maakt de contentplanning voor LinkedIn en beoordeelt en plaatst blogposts via de WordPress 

omgeving. Je ondersteunt bij het plannen en organiseren van evenementen. Doordat je het 

interne CRM systeem en financiële administratiesysteem (Exact Globe in combinatie met 

Synergy) goed in de vingers hebt (of krijgt), zorg je ervoor dat de salesprocessen soepel, 

efficiënt en effectief verlopen. Ook het ondersteunen van projectactiviteiten, waaronder 

opmaak en oplevering van diverse interne en externe rapportages, marktonderzoek en 

communicatie met klanten en leveranciers vallen onder jouw verantwoordelijkheid.  

 

Als medewerker Marketing & Sales Support ontwikkel je je tot een volwaardige en brede linking-

pin, faciliteert, enthousiasmeert en geeft ondersteuning aan collega’s waar gewenst. Je zorgt 

voor een goede onderlinge samenwerking met directe collega’s, communiceert open en streeft 

naar continue prestatieverbetering en een hoge klanttevredenheid. 

 

 

Wie ben jij? 

▪ Je bent analytisch, hebt proces- en cijfermatig inzicht en uitstekende communicatieve skills;  

▪ Creatief, je bent in staat out-of-the-box te denken en weet dit op overtuigende manier te 

onderbouwen en te presenteren;  

▪ Je bent in staat langdurige relaties aan te gaan en te onderhouden en weet processen, 

structuren, systemen en de kwaliteit van werken naar een hoger niveau te brengen;  

▪ Je werkt gestructureerd, weet informatie op een accurate wijze te borgen en intern te 

communiceren en in betreffende systemen vast te leggen;  

▪ Je bent zelfstartend, hands-on, handelt integer en bent gefocust op het aandragen van de 

juiste oplossing t.b.v. een optimaal resultaat en weet dit ook concreet te realiseren;  

▪ Je stelt de klant centraal (integrale klantbenadering), gaat verder dan alleen tic the box 

mentaliteit (goede energie, executie);  

▪ Je hebt humor, vindt op elk niveau aansluiting met de collega’s, klanten en partners, maar 

blijft onder alle omstandigheden rustig;  

▪ Je bent in staat mensen voor je te winnen en draagvlak te creëren daar waar nodig (sociaal 

en omgevingsbewust);  

▪ Belangrijk: je hebt affiniteit met de defensie-industrie.  

 

 

Verder beschik je over: 
▪ minimaal hbo werk- en denkniveau;  

▪ werkervaring of affiniteit met business to business en product gerelateerde sales organisatie;  

▪ bewezen customer relations ervaring;  

 

 



 

▪ kennis van en vaardigheid met Microsoft Office en CRM systemen in het algemeen 

▪ ervaring met Exact Online en/of Globe is een grote pré;  

▪ vloeiende en foutloze beheersing van de Nederlandse, Engelse taal (mondeling, schriftelijk). 

Duits en/of Frans is een pré; 

▪ een ‘can do’ mentaliteit en probleemoplossend vermogen; 

▪ aanpassingsvermogen, flexibiliteit en een handson mentaliteit; 

▪ het vermogen om met  iedereen (ook externe partners) samen te werken;  

▪ je bent full time (minimaal 32 uur per week) beschikbaar. 

 

 

Wat kun je van COBBS Industries verwachten? 

COBBS Industries is succesvol en groeit hard. Dat betekent dat ze met een klein team grote 

stappen zetten, jij dus richting kunt geven aan de toekomst van COBBS Industries en meegroeit 

met de organisatie. Er ligt geen standaard ontwikkelplan voor je klaar, maar je krijgt de vrijheid 

om daar zelf richting aan te geven. Een screening maakt onderdeel uit van de procedure. 

 

 

Verder biedt COBBS Industries ook: 

• een inspirerende werkomgeving op Vrije Geer 3 in Amsterdam Sloten; 

• goede beloning, die afhankelijk is van o.a. opleiding, werkervaring en huidig aantoonbaar 

arbeidsvoorwaardenpakket; 

• variabele bonus en 25 vakantiedagen; 

• een sportschool binnen in het pand, waarvan iedereen gratis gebruik kan maken; 

• dagelijks een gezamenlijke lunch (waaraan de medewerkers een kleine bijdrage leveren). 

 

 

Kennismaken of meer weten? Neem dan contact op!  

COBBS Industries heeft deze vacature exclusief uitbesteed aan Matchville.  

Matchville | Sylvia Zethoven | 06-36107303 | sylvia@matchville.nl  

Zij kijkt uit naar jouw sollicitatie, inclusief CV en beknopte motivatie.   

 

Rechtstreeks solliciteren bij COBBS Industries en/of acquisitie wordt niet 

op prijs gesteld. 

 

mailto:sylvia@matchville.nl

